附件一：第15期销售内勤效能提升研习班日程表
	时间
	时长
	内容

	8月
19日
	09：00-21：00
	12小时
	签到

	
	18：30-20：00
	1小时30分钟
	晚餐

	
	20：00-21：30
	1小时30分钟
	全员预备会

	8月
20日
	06：40-07：30
	50分钟
	激活行动

	
	07：30-08：00
	30分钟
	早餐

	
	08：20-08：40
	20分钟
	开班仪式

	
	08：40-10：00
	1小时20分钟
	【激活人生】

	
	10：00-10：20
	20分钟
	休息

	
	10：20-12：00
	1小时40分钟
	【职业礼仪】

	
	12：00-14：00
	2小时
	合影、午餐、休息

	
	14：00-16：00
	2小时
	【客户管理】

	
	16：00-16：20
	20分钟
	休息

	
	16：20-17：30
	1小时10
	【客户管理】实战演练

	
	17：30-18：30
	1小时
	晚餐 休息

	
	18：30-20：30
	2小时
	【赢在感恩】

	8月
21日
	06：40-07：30
	50分钟
	激活行动

	
	07：30-08：00
	30分钟
	早餐

	
	08：20-9：50
	1小时30分钟
	【效能管控】

	
	09：50-10：10
	20分钟
	休息

	
	10：10-12：00
	1小时50分钟
	【效能管控】实战演练

	
	12：00-14：00
	2小时
	午餐、休息

	
	14：00-15：30
	1小时30分钟
	【高效沟通】

	
	15：30-15：50
	20分钟
	休息

	
	15：50-17：50
	2小时
	【魅力主持】

	
	18：30-21：30
	3小时
	【魅力主持】实战演练

	8月
22日
	06：40-07：30
	50分钟
	激活行动

	
	07：30-08：00
	30分钟
	早餐

	
	08：20-09：50
	1小时30分钟
	【二次销售】

	
	09：50-10：10
	20分钟
	休息

	
	10：10-11：30
	1小时20分钟
	【二次销售】实战演练

	
	11：30-12：00
	30分钟
	结业典礼


[bookmark: _GoBack]
